





THE ASH

RESTAURANT & BAR

MORE OF WHAT YOU LOVE.

supper club DNA trifft casual dining economics.

14X  1,5Mi0 330

in deutschland gaste im jahr sitzplatze @

THE ASH verbindet die emotionale Welt eines klassischen Supper
Clubs mit der Effizienz und Skalierbarkeit moderner Markengastronomie.

Inspiriert von den legendaren Clubs der 1920er Jahre entsteht ein Ort,
an dem Essen, Drinks und Atmosphare zu einem Erlebnis verschmelzen.

Heute Ubersetzen wir dieses Prinzip in ein skalierbares Geschafts-
modell.




THE ASH

BORN FROM A VISION.

von einer idee zum skalierbaren konzept.

Im Jahr 2014 begann die Geschichte von THE ASH — mit der
klaren Vision, einen Ort zu schaffen, an dem Dining mehr ist als
nur Essen: eine unvergleichliche Experience.

Founder & CEO Kent Hahne erfullte sich damit einen lang ge-
hegten Traum — ein Restaurantkonzept im Stil eines klassischen
Supper Clubs. Inspiriert von den legendaren Clubs der 1920er
Jahre, in denen gutes Essen, Drinks und Musik zu einem Erlebnis
verschmolzen, entstand ein Ort, an dem genau diese Energie
wieder spurbar wird.

Damals wie heute gilt: Dining ist mehr als ein Teller.
Es ist ein Moment. So let’s celebrate a good time.

RESTAURANT & BAR
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EXPERIENGE SELLS.

premium steakhouse trifft erlebbare markengastronomie.

All-Day
Dining

THE ASH

RESTAURANT & BAR

Lunch, Dinner, Bar & American Brunch — THE ASH bespielt
den gesamten Tag und schafft kontinuierliche Frequenz.

—> Mehr Besuchsanlasse. Mehr Umsatzpotenzial.

High-Quality

Atmosphare zwischen klassisch und urban - offene
Kuche, zentrale Bar und transparente Zubereitung

Experience

— Langere Verweildauer. Hohere Bonwerte.
Events & Plattform fur Corporate Events, Business Lunches und
Community gesellschaftliche Anlasse.

—> Zusatzliche Umsatzquellen & planbare Nachfrage.




THE ASH

DRIVEN BY PASSION.
BUILT FOR SUGGESS.

leidenschaft, die sich auszahlt.

$).1,5 Mio-

390+

Sitzplatze @
pro Restaurant

NIE o

Corporate Events pro 4
Restaurant pro Jahr . ;

ﬁ)\\ \
450.000. =)
Burger im Jahr

900.000

Steaks im Jahr

20+

Ladestationen
fiir E-Autos



BUILTTO GROW.

feuer und flamme fiir den erfolg.

Restaurant: 7

Umsatz: 13.7 Mio. €

Restaurant: 4

Umsatz: 7.6 Mio. €
Restaurant: 2
Umsatz: 3.9 Mio. €
Restaurant: 1
Restaurant: 1 Umsatz: 2.0 Mio. €

Umsatz: 187.000€

2014 2015 2016 2017
12/2014 04/2016 07/2017
das erste Eroffnung Eroffnung
The ASH The ASH The ASH
in Koln Troisdorf Oberhausen
-Spich
12/2017
Eroffnung
The ASH
Dusseldorf

2018

08/2018
Eroffnung
The ASH
Essen

09/2018
Eroffnung
The ASH
Bochum

11/2018

Eroffnung
The ASH

Aachen

Restaurant: 9
Umsatz: 22.4 Mio. €

THE ASH’

Restaurant: 9

2019

05/2019
Eroffnung
The ASH
Dortmund

12/2019
Eroffnung
The ASH
Frankfurt

Umsatz: 15.8 Mio. €

2020

Restaurant: 11
Umsatz: 21.2 Mio. €

RESTAURANT & BAR

Restaurant: 11

Umsatz: 32.9 Mio. €

2021 2022

08/2021
Eroffnung
The ASH
Bremen

10/2021
Eroffnung
The ASH
Koln-
Messe

Restaurant: 12
Umsatz: 37.0 Mio. €

Restaurant: 14
Umsatz: 41.8 Mio. €

Restaurant: 13

Umsatz: 36.3 Mio. €

2023

10/2023
Eroffnung
The ASH
Minchen

2024

10/2024
Eroffnung
The ASH
Munster

Restaurant: 25
Umsatz: 80.4 Mio. €

Restaurant: 19
Umsatz: 59.7 Mio. €

Restaurant: 15
Umsatz: 50.2 Mio. €

Prognose
2026 2028
2025 2026 2027 2028

04/2025 Eroffnung Eroffnung Eroffnung
Eroffnung eines neuen vier neuer sechs neuer
The ASH Standortes Standorte Standorte
Frankfurt -
MTZ
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THE ASH

RESTAURANT & BAR

BUILTTO STAND OUT.

immobilienkriterien - freestander

Lage Grundstlicke an einer Ein-/ Ausfallstralse in Stadten ab 200.000 Einwohner
oder einer Autobahnausfahrt mit angrenzendem Buro-/ Gewerbegebiet / in
unmittelbarer Nahe von Mobelhausern, Einkaufszentren, Fachmarktzentren etc.
Grosse Eine Flache je 2.000 - 3.500m2 je nach Grundstuck und Infastruktur.
Gerne mit bestehendem Parkplatz
et LA
- ' ' i i ' Sl g RE s B
Umgebung 10.000-20.000 E|f1wohner mittleren Elnkommens |m.l.5 km. Radius ) j_;_;i)i 4 . ’:J'E 13 8
5.000 - 10.000 Buroangestellte / Gewerbetreibende in unmittelbarer Nahe i :'=té|::'{i-§is AR JEE | :
I (EE S R IS T
1 Et‘ I_ !{T fl", & 3, L4 i i
il gy 2, g
: o Kauf des Grundstiicks ¢ 3 Monatsmieten als Kaution eligida . S
Vorteile u undstucks . ! > hautl HiRe T~~Ul 3Gk
e Investorenmodell zur Miete e Mietzahlung ab Eroffnung e HJ\ L, T~}
« Langfrister Mietvertrag « Hohe Investition durch Mieter: AL 1“‘“;! 7 i
(10 Jahre + Option auf 2 x 5 Jahre) 1.5 - 3.0 Millionen X 'IH’:“EE H 24 £
e Muttergesellschaft als Mieter e Hochwertige & leistungsstarke Haustechnik : ““1’;3_., i i
o Sehr gute Bonitat (Abluftsysteme, TUV-Zert., UV-Liftung) R ‘\& TS
.‘_”;:‘u%*. ¢ § ™ ;
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THE ASH

N
RESTAURANT & BAR ——— A -

BUILT FOR MORE.

mixed-use konzepte, die Potenziale entfalten.

In urbanen Lagen wird THE ASH Teil von Mixed-Use Konzepten, die
Gastronomie, Arbeiten und Wohnen verbinden — und Mehrwert schaffen.

e Frequenzstarker Anker im Erdgeschoss R
THE ASH als zentraler Anziehungspunkt 3"

e Mixed-Use mit Mehrwert
Kombination aus Gastronomie, Buro und Serviced Living

e Partnerschaftliches Betreibermodell
Betrieb erganzender Nutzungen durch erfahrene Partner

o Effiziente Flachennutzung
Optimale Ausnutzung urbaner Grundstucke

e Synergieeffekte im Gebaude
Gaste, Nutzer und Frequenz verstarken sich gegenseitig

im [ s

e Flexible Umsetzung b ‘_**: R
B IR 19T N

Integration in Neubauprojekte oder Nachverdichtung '
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MADE FOR THE CITY.

immobilienkriterien - inner city

Lage Innenstadtlage ab 250.000 Einwohner mit ,Platz im Grunen®.
Keine 1A FulRgangerlage von Noten

Grosse Terrasse fur mind. 100-200 Sitzplatze
Variante A: 600-800m2 auf einer Etage mit 150-200gm Kellergeschoss z.B. fur
Gaste WC's, Lager etc.
Variante B: 300-400m?2 bei 2 Etagen (EG + 1. OG) mit offenen Luftraum als Verbindung

Umgebung Mischgebiet mit Wohn- und Burobebauung wunschenswert
5.000 - 10.000 Buroangestellte / Gewerbetreibende in unmittelbarer Nahe
Einzugsgebiet beliebter Szeneviertel und/oder hochwertiger und hochfrequentierter
Einkaufsstralien mit mittlerem bis hohem Einkommen

Vorteile e Langfrister Mietvertrag e Mietzahlung ab Eroffnung
(10 Jahre + Option auf 2 x 5 Jahre) e Hohe Investition durch Mieter:
e Muttergesellschaft als Mieter 1.5 - 3.0 Millionen
e Sehr gute Bonitat e Hochwertige & leistungsstarke Haustechnik

e 3 Monatsmieten als Kaution (Abluftsysteme, TUV-Zert., UV-Liftung)







THE ASH

RESTAURANT & BAR

DESIGNED T0 BELONG.

architektur, die marken verbindet und orte aufwertet.

THE ASH steht fur eine Designhandschrift, die sofort erkennbar ist —
und sich gleichzeitig flexibel in unterschiedliche Standorte integriert.
Wertige Materialien, klare Linien und eine warme, einladende
Atmosphare schaffen Orte, an denen Menschen gerne Zeit verbringen.

Im Zusammenspiel mit starken Marken entstehen neue Qualitaten:

Offene Flachen, grofRzugige Terrassen und durchdachte Auléenbereiche
verwandeln Standorte in lebendige Treffpunkte.

MARKENMIX - EIN ORT MIT AUSSTRAHLUNG

Der Markenmix von THE ASH und L’Osteria in Aachen schafft z.B. durch

grolRzugige Terrassen und elegante Wasserspiele ein echtes Piazza-Gefuhl.

Das Ergebnis? Ein Ort, der Frequenz schafft und der Menschen anzieht.







THE ASH

RESTAURANT & BAR

EXPANSION IN MOTION.
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THE ASH

RESTAURANT & BAR

EXPANSION IN MOTION.

sgd "rgqdrs tg msr

Drrdm . VeHEESEI-0BS ., faniinsyasiii ££$
" bhisx 2 YeHoshil£ES TSUSHI3SY YHEZS

Eq mj tgs |, 1eHIsZZSEYIoBS | tanlinsiosiii ££s
" bh 30 V2HOSGEES 1SUSHI3SY YHEZS
> U RIND»12 ; IHZ0B

Eq mj etgs ,, LSY - 12HIsE 5SS inI-6BS 2 7 vanlnsyosiil ££S
’ RERCTIVIS 13 TSUSHI3Sr YHEZS

" eqddrs med 0 vanl-inssIzsy

Jakm , Bhsx T 1SHsZ 2§ I-oBS T van-nstasiinEES

bhex . Vel b EIETESIES T
i 21, Yanl-insyszzss

Jackm . L.drrdbhsx TAED Y2HSZZSEI-0BS 2 yanl3nsrosiii££s

" bhsx ’ T Y2HaSTAESY SUSUi3slv ; SSisB

T yanlnNssEIzSy - IHZ6B



THE ASH

RESTAURANT & BAR

EXPANSION IN MOTION.
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LETAS QRQW TOETHER.
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